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ПЛАН РАДА 
летњи семестар 2013/2014. 

 
 
 

МЕЂУНАРОДНА ПРОДАЈА РОБЕ – Мастер студије трговинско-правни модул  
 
 

1. 24.4.2014.  Уводна питања, поље примене Бечке конвенције Доц. др Милена Ђорђевић 
2. 25.4.2014. Тумачење Конвенције, опште одредбe, закључење уговора Доц. др Милена Ђорђевић 
3. 8.5.2014. Права и обавезе уговорних страна, саобразност робе, прелаз ризика Доц. др Милена Ђорђевић 
4. 9.5.2014. Правна средства заштите продавца/купца за случај повреде уговора, ослобођење од 

одговорности, застарелост потраживања 
Доц. др Милена Ђорђевић 

5. 15.5.2014. Уговор о међународној продаји робе – стандардне клаузуле Проф. др Јелена Перовић 
6. 16.5.2014. Уговор о међународној продаји робе – основни проблеми у арбитражној пракси Проф. др Јелена Перовић 
 
 
Циљ предмета: Упознавање са појмовима и институтима права међународне продаје, правима и обавезама уговорних страна, као и 
средствима заштите за случај повреде уговора, укључујући и правила решавања спорова, као и друге појмове и институте релевантне за 
сагледавање посла међународне продаје у свом тоталитету а који се тичу међународног превоза робе, осигурања, модерних средстава 
комуникације и финансирања; продубљивање знања стечених на курсу Међународног трговинског права на основним студијама; стицање 
практичних знања неопходних за бављење овом материјом. 
Исход предмета:  
Курс обезбеђује продубљена знања о правилима међународне трговине у свом најчешћем појавном облику – уговору о међународној 
продаји робе, сагледана кроз теорију и праксу, нарочито арбитражну. Таква концепција курса омогућава сагледавање правног регулисања 
сложених међународних економских односа и њихову анализу, не само са стручно-теоријског, већ и са практичног аспекта. Осим предавања 
и семинара, додатни начин упознавања студената са проблемима који се тичу материје Права међународне продаје робе представља и 
учешће на међународним такмичењима (у овом тренутку то је Willem C. Vis Arbitration Moot). 
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Садржај предмета 
1. УВОДНА ПИТАЊА (историјски развој правног регулисања међународне продаје робе; доношење Конвенције УН о уговорима о 
међународној продаји робе (Бечка конвенција); општи поглед на Бечку конвенцију; други извори права међународне продаје – UNIDROIT 
Начела међународних трговинских уговора, Европска начела уговорног права) 
2. ПОЉЕ ПРИМЕНЕ БЕЧКЕ КОНВЕНЦИЈЕ (стварно, територијално и персонално поље примене, уговарање и искључење примене 
Конвенције вољом странака, примена Конвенције пред судовима и арбитражама) 
3. ТУМАЧЕЊЕ БЕЧКЕ КОНВЕНЦИЈЕ (општа правила о тумачењу Конвенције, тумачење изјава странака, попуњавање правних празнина 
у Конвенцији) 
4. ЗАКЉУЧЕЊЕ УГОВОРА О МЕЂУНАРОДНОЈ ПРОДАЈИ РОБЕ (понуда, прихват, остали начини закључења уговора о међународној 
продаји робе, измене уговора о међународној продаји робе, закључење уговора електронским путем, заступање код међународне продаје) 
5. ПРАВА И ОБАВЕЗЕ КУПЦА И ПРОДАВЦА (испорука робе и пратећих докумената, правила о оцени саобразности, пријем испоруке, 
обавеза прегледа робе, правна средства у случају несаобразне испоруке, права трећих лица, банкарска гаранција и документарни акредитив, 
уговор о превозу и осигурање робе у превозу) 
6. ПРЕЛАЗ РИЗИКА (одредбе меродавног права, Incoterms клаузуле) 
7. НАКНАДА ШТЕТЕ И КАМАТА (општа правила, појам штете, начело предвидљивости штете, апстрактно и конкретно одмеравање 
накнаде, дужност спречавања или смањења штете, уговорена накнада, искључење одговорности) 
8. РАСКИД УГОВОРА О МЕЂУНАРОДНОЈ ПРОДАЈИ РОБЕ (битна повреда уговора о међународној продаји робе, правила о 
остављању накнадног рока за испуњење обавезе, остварење права на раскид уговора, правне последице раскида) 
9. ЗАСТАРЕЛОСТ (Конвенција УН о застарелости потраживања у области међународне продаје робе) 
Литература  

Обавезна: Владимир Стојиљковић, Међународно привредно право, друго издање, ИП Јустинијан, Београд 2003; Витомир Поповић, 
Радован Вукадиновић, Међународно пословно право, посебни део, Бања Лука/Крагујевац 2010; Јелена Перовић, Стандардне клаузуле у међународним 
привредним уговорима, Београд 2012; Владимир Павић, Милена Ђорђевић, Примена Бечке конвенције у пракси Спољнотрговинске арбитраже при 
Привредној комори Србије, Право и привреда бр. 5-8, Београд 2008; Huber Mulis, The CISG – a new textbook for students and practitioners, Sellier 2007 и-
/или Schlechtriem, Butler, UN Law on International Sales, Springer 2009. 

Прописи: Закон о електронској трговини Републике Србије; Конвенција УН о уговорима о међународној продаји робе; Конвенција 
УН о застарелости код међународне продаје робе; Конвенција УН о употреби електронских комуникација у међународним уговорима; 
UNIDROIT Конвенција о заступању код међународне продаје робе; UNIDROIT Начела међународних трговинских уговора. 

Допунска: Јелена Вилус, Обвезно право, друга књига - Коментар Конвенције УН о међународној продаји робе из 1980, Информатор, Загреб 
1981; Радомир Ђуровић, Александар Ћирић, Међународно трговинско право, посебни део, Правни факултет Ниш, Центар за публикације, 2005; 
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Младен Драшкић, Маја Станивуковић, Уговорно право међународне трговине, Службени лист СЦГ, Београд, 2005; Александар Ћирић, Предраг 
Цветковић, Међународно трговинско право – стручни есеји, Ниш, 2001; Јелена Перовић, Битна повреда уговора – Међународна продаја робе, Службени 
лист СЦГ, Београд, 2004; Небојша Јовановић, Кључне разлике енглеског и српског уговорног права, Службени гласник, Београд 2009; Ивица 
Јанковец, Уговорна одговорност, Београд 1992; Гашо Кнежевић, Владимир Павић, Арбитража и АДР, Београд 2009; Goode, Kronke, McKendrick, 
Transnational Commercial Law – Text, Cases and Materials, Oxford University Press, 2007; Ј. Felemegas, An International Approach to the Interpretation of the 
United Nations Convention on Contracts for the International Sale of Goods (1980) as Uniform Sales Law, Cambridge University Press 2007; Kröll, Mistelis, 
Perales Viscasillas, UN Convention on Contracts for the International Sale of Goods (CISG) Commentary, CH Beck 2011; Schechtriem, Schwenzer, Commentary 
on the UN Convention on the International Sale of Goods (CISG), Oxford University Press 2010; Honnold, Flechtner, Uniform Law for International Sales under 
the 1980 United Nations Convention, Kluwer Law International, 2009; Galston, Smit, International Sales: the United Nations Convention on Contracts for the 
International Sale of Goods, Matthew Bender 1984; C. Liu, Remedies in International Sales, JurisNet 2007; Spanogle, Winship, International Sales Law, West 
Group 2000; E. Reiley, International Sales Contracts, Carolina Academic Press 2008; Flechtner, Brand, Walter, Drafting Contracts under the CISG, Oxford 
University Press 2008; Janssen, Meyer, CISG Methodology, Sellier elp 2009; Ferrari, Flechtner, Brand, The Draft UNCITRAL Digest and Beyond, Sellier elp 
2004; Schwenzer, Fountoulakis, International Sales Law, Routledge Cavendish, 2007; Andersen, Mazzota, Zeller, A Practitioner’s Guide to the CISG, 
Juris 2010; Ferrari, The CISG and its Impact on National Legal Systems, Sellier elp 2008; J. Ramberg, International Commercial Transactions, Kluwer Law 
International, 1997; Vogenauer, Kleinheinsterkamp, Commentary on the UNIDROIT Principles of International Commercial Contracts (PICC), Oxford 
University Press 2009; Graziano, Comparative Contract Law, Palgrave MacMillan 2009; Beale, Hartkamp, Kötz, Tallon, Cases, Materials and text on Contract 
Law, Hart Publishing 2002; Margaret Moses, The Principles and Practice of International Commercial Arbitration, Cambridge University Press 2008; Redfern, 
Hunter, Blackaby, Partasides, Law and Practice of International Commercial Arbitration, Sweet & Maxwell 2004; Morrissey, Graves, International Sales Law and 
Arbitration, Problems, Cases And Commentary, Kluwer Law International, 2008. 
Број часова активне наставе Укупно 15 часова 
Методе извођења наставе: предавања, семинарски радови, предавања гостујућих професора и стручњака из праксе, консултације, power-
point презентације, припреме за међународна правничка такмичења. 

Оцена  знања (максимални број поена 100) 
Предиспитне обавезе поена 

 
Завршни испит поена 

Настава-предавања 10 Усмени испит 70-90 
Успешно одбрањен семинарски рад 10 
Остале активности по оцени испитивача до 10 
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РЕЛЕВАНТНИ ИНТЕРНЕТ ИЗВОРИ 
 
 
 

www.uncitral.org 
 

www.unilex.info 
 

www.cisg.law.pace.edu 
 

www.globalsaleslaw.org 
 

www.trans-lex.org 
 

 


